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ビルポ求⼈サービスのご案内



『⼈に困らない経営戦略
を⾏う』

ビルポパートナーズとは

ためのプロジェクト
です。



光熱費の⾼騰最低賃⾦の上昇

全国加重平均の最低賃⾦の推移

年々、約15円〜30円ほど最低賃⾦が
上がる傾向が続いています。
2023年は過去最⾼額の39円〜47円の
引き上げ。

ひと⽬でわかる!最低,「全国加重平均」,https://saichin.net/?
p=48,(参照2022.11)

社会背景

社会保険料の拡⼤

社会保険の加⼊条件は
従業員数501⼈以上でしたが、
2022年10⽉から101⼈以上が対象に。
2024年10⽉には、51⼈以上の企業が
対象となります。
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電気料⾦は値上がり率も
上がり続けており、
2022年2⽉以降は130%台で推移し、
8⽉からさらに上がり続け、
12⽉には170%以上まで上昇している
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応募 ⾯接 採⽤ 定着

マイナビ�〇〇円
アイデム�〇〇円
indeed�〇〇円
集合チラシ�〇〇円

年間求⼈費�〇〇円

A物件�50,000円
B物件�2,500円
C物件�3,000円

物件1つ1つを⾒て
適正な管理になっているか？

応募単価 ⾯接率 採⽤単価
採⽤率

A物件�
①3,000円
②60,000円
③5,000円

仕様？契約？DX？

経営判断

媒体別応募単価 物件別応募単価 時間帯別応募単価

3ヶ⽉の定着率

応募単価を細分化することで、データに基づいた経営判断が可能に。



広告媒体

indeedとは
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検索エンジン

indeedとは
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SEO対策

検索エンジン

indeedとは
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コンバージョン
計測

ターゲット
絞り込み

SEO対策

検索される
ワード

「検索結果の上位」や「⽬⽴つ場所に表⽰」させるための施策

SEO対策とは
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現場周辺の雇⽤条件�

徹底的なターゲット調査�

ターゲットのニーズに
刺さるフレーズ

ターゲットの刺さる求⼈原稿の作成
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『運⽤型』
つまり、現在の求⼈は
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求⼈のこれまでと今
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ビルポパートナーズが提供するビルポ求⼈サービス

ビルメン
特化

運⽤型求⼈
サポート
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全く新しい求⼈サービス！



ビルメン特化型の
サポート体制

複数の検索エンジン
に⾃動掲載

SEO対策＆ターゲットに
刺さる原稿作成

4

データ収集
から最適化

現状の把握から
⽬標の設定

1

2

3

5

ビルポ求⼈の強み
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1.ビルメンに特化した貴社専⾨のサポートチームを構築
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⼊社後の定着率はどうか

1.まずは現状を知る
2.課題が⾒える
3.課題解決に向けて⼀緒に取り組む

「�貴社の採⽤単価はいくらですか？�」

コスト 効果 定着率

どの媒体にどれくらい
⾦額を掛けているのか

その⾦額に対して効果はどうか
（応募単価・採⽤単価）

現状の把握と⽬標の設定からスタートします！

2.現場の把握と⽬標の設定
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このような求⼈原稿で募集していませんか？

仕事の内容： マンションの共有部清掃
※⼀⼈現場作業です。

勤務時間： (1)7:30~9:30
(2)12:00~14:00
(3)15:00~16:00

応募資格： 20代からシニア層まで
男⼥問わず幅広く募集中！

給与： 時給�1,000円〜1,200円

⾃分が働いている姿がイメージできるのか？

時間帯が違う＝ターゲットが違う
⼀つの求⼈に多すぎるターゲットはNG

誰でも良いのかな？と感じてしまうとNG

⾼い⾦額「1,200円」ではなく、
低い⾦額「1,000円」を認識します

ターゲットに刺さる原稿を作成します

清掃スタッフ募集！
Point!

3.SEO対策＆ターゲットに刺さる原稿作成
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4.複数の検索エンジンに⾃動掲載-1-
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ビルポは「運⽤」のプロとタッグを組んでいます

4.複数の検索エンジンに⾃動掲載-2-
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3ヶ⽉間かけてデータ収集から最適化

1ヶ⽉⽬�データ収集
まずは求職者に採⽤ページを露出させ、
どれだけそのエリアで求職者がいてどの
程度⾒られているかデータ収集します。

2ヶ⽉⽬�改善
露出させた求⼈原稿に、求職者を流⼊
させていきます。その流⼊する求職者
のご要望を伺い、反映します。

3ヶ⽉⽬�最適化
流⼊した応募者からより応募が⼊るように、
PDCAサイクルを徹底し、費⽤対効果が⾼く
なるように運営を進めます。

5.データ収集から最適化
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これまでの実績
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他社運⽤の場合

他社運⽤の場合

他社運⽤の場合

他社運⽤の場合

他社運⽤の場合ビルポ運⽤後

ビルポ運⽤後

ビルポ運⽤後

ビルポ運⽤後

ビルポ運⽤後

20,000円

15%

12名/⽉

3,200万円

120,000円2,500円

62%

60名/⽉

800万円

16,200円

応募単価

採⽤率

応募数

年間求⼈費

採⽤単価

ビルポパートナーズ継続率

75%削減

5倍UP 92%削減 86%削減

47%UP 95%以上
⾼い顧客満⾜度！
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2週間⽬

新規のお申し込みは各エリア1社限定とさせて頂いております。
※全国規模の会社は除く

ご契約から掲載まで
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4週間⽬以降



１枠あたり⽉額１万円の掲載から可能です１枠あたり⽉額１万円の掲載から可能です

料⾦プラン

©��Builpo�Inc.

【備考】
・ご契約時の最低利⽤期間を3ヶ⽉�とさせて頂いております。
・掲載期間中に求⼈が充⾜した場合、残りの期間を使って別の求⼈にさしかえ掲載が可能です。
・さしかえ掲載にあたり、プランに応じて原稿作成料が発⽣します。
・掲載期間を延⻑する場合、原稿作成料は発⽣しません。



会社情報
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